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Smart Decisions. Every Day.

Hoherer Online-Umsatz durch intelligente Produktsegmentierung

Online-Produktplatzierung mit Topseller-Selection-Reports:

Wie Betty Barclay in On-Page-Promotions operative Exzellenz erreicht

Als eines der fihrenden Unternehmen fir Damenoberbekleidung bietet Betty Barclay
zeitgemale Kollektionen flr die moderne Frau und transportiert Lifestyle-Welten mit hohem
Identifikationspotential. Der Online-Shop ist fir den Modehéandler eine wichtige Séule,

GROUP

um die Produkte an die Frau zu bringen, daher setzt das Unternehmen auf eine prazise und BETTY BARC LAY

effiziente Kundenansprache und vor allem auf eine perfekt abgestimmte Produktauswahl
und -platzierung im Online-Shop.

Um das Konzept der Produktempfehlungen gezielter nutzen zu kénnen, hat das Unternehmen
einen eigenen Bereich auf der Homepage des Online-Shops entwickelt: Eine einzeilige Slide-
Show mit gezielt ausgewdahlten Empfehlungen — datengetrieben selektiert mit den Topseller-
Reports von minubo.

On-Page Produkt- Warenkorbgrole
empfehlungen und Abverkaufs-
wirksam einsetzen quote erhdhen

Um im Empfehlungsbereich genau die Die richtige Produktprdsentation und
richtigen Produkte anzubieten und damit gezielte Produktplatzierung haben
das volle Potenzial dieser Form der Verkaufs- groBen Einfluss auf volle Warenkdrbe
forderung auszuschopfen, muss ein Prozess und hohe Bestellmengen.

etabliert werden, der schnell, einfach und vor Aullerdem tragt die Optimierung der
allem prazise die richtigen Produkte auswahlt. Produktauswahl zu einer Steigerung

der Abverkaufsquoten bei.

GROUP

\ Die Anzahl der
' Stammkunden
5..‘

steigern

Loyale Kunden sind eine konstante
Umsatzquelle. Um die Kunden zum
Wiederkauf zu motivieren, ist es wichtig,
ihnen das Gefiihl zu vermitteln, verstanden
und betreut zu werden — die richtigen
Produktempfehlungen haben einen
grof3en Einfluss darauf.
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UBERGANGSJACKEN

Empfehlungen
Die einzeilige Slide-Show
CHECH 15 LEmpfehlungen” ist ein
wichtiges und starkes
Werkzeug zur Steigerung
der  WarenkorbgroBen
und Verkaufszahlen -
umso wichtiger ist es,
datengetrieben fir eine
intelligente Auswahl der
Produkte zu sorgen. So
bleibt kein Umsatzpotenzial
ungenutzt.

Schiupfbluse Karo-Hose Bliten-Bluse Blazer-Jacke

mit Applikation mit Reillverschlussiaschen langarm mit Reilverschluss

REPORTING
STANDARD

kann Betty Barclay die Liste der empfohlenen Produkte schnell und einfach der aktuellen Zielsetzung
entsprechend sortieren. Darauf aufbauend erfolgt die Auswahl der Produkte — z.B. nach der geringsten
Retourenmenge oder dem hdchsten Warenwert in Bestellungen. Wichtige Kennzahlen, die Betty Barclay
fur ihre Produktauswahl verwendet, sind z.B. die folgenden:

Durch die Verknupfung aller relevanten Produkteigenschaften mit zentralen Kennzahlen in minubo, @ COMMERCE

Bestellmenge Verkaufsmenge (FD) Retourenmenge (RD)
Anzahl der bestellten Anzahl der verkauften Anzahl der retournierten
Artikel. Artikel. Zeitbezug ist das Artikel. Zeitbezug ist das
Fakturadatum. Retourendatum.
Ursprunglicher Waren- Warenwert in Rabattierter Warenwert
wert in Bestellungen Bestellungen in Bestellungen
Kumulierter Wert aller Kumulierter Wert aller Kumulierter Wert aller
Bestellungen, ausgedrUckt Auftrage, ausgedrickt Auftrage, ausgedrickt Uber
Uber die Preiskennzeich- in der Preisfindung nach die Preiskennzeichnung
nung nach Abzug von Abzug von Abschlagen. nach Abzug von Preis-
Preisreduktionen. reduktionen und Rabatten.

Alle Transaktionskennzahlen in minubo entsprechen dem Commerce Reporting Standard fir Transaktionskennzahlen. Den kompletten
Uberblick Uber alle Transaktionskennzahlen und deren Zeitbeziige finden Sie unter commerce-reporting.com/transaction-metrics.
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Online-Produktplatzierung mit automatischer Performance-Analyse

minubo bietet die Moglichkeit, die Performance von Produkten einfach zu Gberwachen - mit der minubo Commerce Intelligence Suite werden
fur jedes einzelne Produkt und dessen Variationen bzw. SKUs alle Kennzahlen wie z.B. Bruttoumsatz, Absatzmenge und Retourenquote
berechnet und angezeigt. So sind die operativen Teams von Betty Barclay in der Lage, die Kunden mit dem richtigen Produktangebot
anzusprechen und operative Exzellenz zu erreichen.
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Automatisierte
Performance-Analyse

Omni-Channel Data
Warehouse

Topseller Report Datengetriebene

Produktempfehlung

- Alle relevanten Omni-
Channel-Daten in einem
Data Warehouse zusammen-
geflhrt: Transaktionshistorie,
Produktdaten, Journey- und

- Alle Daten werden in
minubos zielflhrend
strukturiertem Commerce-
Datenmodell logisch
miteinander verknipft.

- Auflistung der Produkte pro
Vertriebskanal, die in der
letzten Woche den hochsten
Umesatz erzielt haben.

- Sortierungsmaoglichkeit

- Zielfihrende Auswahl
geeigneter Produkte.

- Datengetrieben gesteuerte
On-Page Promotions fur
maximale Zielerreichung.

Fulfillment-Daten. nach Kennzahlen (z.B.
Retourenmenge oder
rabattierter Warenwert in

Bestellungen).

Weitere Anwendungsbereiche:

Datengetriebenes
Shop-Sortiment

Individuelle /l\/l Abbildung von

Produktempfehlung I I Produkttrends

Erfahren Sie mehr Gber minubo: Registrieren Sie sich flr einen kostenlosen
Discovery Call!

Heute ist der Tag, ihre Datenherausforderungen proaktiv anzugehen: Melden Sie sich fur
einen kostenlosen Discovery Call an und erfahren Sie, was minubo flr Ihr Unternehmen tun kann.
Wahrend des Gesprachs werden wir....

Oder kontaktieren Sie uns
direkt unter

™ contact@minubo.com

L +49 (0) 40 — 398 06 75-101

Jetzt anmelden unter:
minubo.com/discovery

... Uber Ihre Herausforderungen und Anforderungen sprechen
...den Mehrwert herausarbeiten, den minubo bieten kann
...unsere Ldsung in einer persdnlichen Produkttour prasentieren

minubo.com



